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Evénement de vente Evénement de vente
porivée 2 jours porivée 3 jours

@ 300 contacts @ 300 contacts
@ 500 contacts @ 750 contacts
@ 1000 contacts

Formateur sur place pour accompagner I’équipe et conclure des ventes

Jusqu’a 4 tentatives de contact par client

Confirmation des rendez-vous 24 heures a 'avance par appel et message texte
Acceés a un portail avec des informations détaillées sur les rendez-vous et des notes
Suivi des absences

Gestion et sélection de la base de données incluses

Retour des listes avec qualification des appels

Matériel promotionnel pour la décoration de la salle d’exposition

INCLUSIONS

Suivi post-événement

SUPPLEMENTS

Frais d’annulation d’un
événement de vente privée
Contacts supplémentaires

Applicable lorsqu’un événement est annulé 7 jours
Ajoutez des contacts supplémentaires au besoin ou moins avant le premier jour de ’événement.

Journée supplémentaire Frais de déplacement
avec un formateur
Des frais de déplacement peuvent s’appliquer si le formateur
Profitez d'une journée supplémentaire avec le formateur doit se déplacer a plus de 150 km, sans excéder 2 000 $
pour un soutien personnalisé, 'laménagement du (incluant uniquement les frais de vol et d’hétel).
showroom et Paccompagnement de votre équipe de vente.

www.mgmarketing.ca stellantis@mgmarketing.com




